Sale=Solution




Ein komplexer Vertrieb
braucht einfache Losungen

Als Energielieferant bewegen Sie sich tdglich
in einem vielschichtigen und standigen Ver-
anderungen unterworfenen System. Unter-
schiedliche Produkte, variable Liefermengen,
individuelle Kundenvertrage, Kommunikation
mit verschiedenen Marktteilnehmern und neue
Marktrollen machen den Vertrieb von Energie zu
einem hochkomplexen Geschdftsmodell. Ohne
den tiefgreifenden Einsatz von Automatisierung

durch IT ist es nicht beherrschbar. Thren Einsatz
aber gilt es mit Expertise zu planen, zu betreiben
und zu iberpriifen. Spezialwissen, das Sie durch
die Zusammenarbeit mit einem verlasslichen
Partner unmittelbar nutzen konnen. Lernen Sie
ENERKO SaleSolution kennen.

Sale=Solution

effektive Dienstleistungen
im Vertriebsmanagement




Einfacher Energievertrieb — das leistet ENERKO SaleSolution fiir Sie

Komplexe Prozesse nicht nur im Griff be-
halten. Sondernvorausschauend steuern,
optimieren und auf diese Weise Ertrags-
potenziale heben. Das sind die Aufgaben,
die wir mit unserer modularen Losung

in der Energiewirtschaft wie hersteller-
unabhdngiges Wissen iiber die besten
IT-Losungen erfordern. Wir bei ENERKO
bieten Thnen diese Kombination.

Vereinfachen Sie Ihren Vertrieb.

SaleSolution an der Seite Ihres Energie-
vertriebes 16sen. Aufgaben, die gleicher-
maflen Knowhow iiber Vertriebsprozesse

Energiedatenmanagement
Fahrplanmanagement

Mit ENERKO.

Portfoliomanagement

Bilanzkreisabrechnung
nach MaBiS und GaBi

Kalkulation und Controlling
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Portfoliomanagement

Mit ENERKO SaleSolution optimieren wir Thr Portfolio-
management durch die Brille des Vertriebs. Deshalb set-
zen wir bereits auf der Absatzseite an. Wir definieren nach
Ihren Vorgaben Absatzbiicher, in denen Prognosen und
Verbrauchsdaten auf Zahlpunkt-Ebene enthalten sowie
mit Transferpreisen und Einkaufskonditionen hinterlegt
sind: Eine optimale Vertriebsbasis mit Preisen fiir jede
Kundengruppe entsteht, die mit frei definierbaren Re-
portings ausgewertet werden kann.

Energiedatenmanagement

Laufend werden Daten aus dem Kundenwechselprozess

in eine relationale Oracle-Datenbank {ibernommen. -
In ihr werden revisionssicher alle relevanten Daten

fiir nachgelagerte Prozesse vorgehalten. Das sichert
prozessiibergreifende Integritdt und Konsistenz.

Bilanzkreisabrechnung
nach MaBiS und GaBi

Es wird eine Priifung bilanzierter Mengen nach MaBiS
bzw. GaBi vorgenommen. Sie umfasst eine zdhlpunkt-
genaue Bottom-up Berechnung, den Versand von Priif-
mitteilungen an die BIKO und ein Allokationsclearing
mit dem MGV. Mengen-, preis- und wertmafige Prii-
fung sowie Freigabe von Bilanzkreisrechnungen konnen
optional durchgefiihrt werden.

Prognose

Prognosen dienen dem Fahrplan- und Portfoliomanage-
ment als Grundlage. Innerhalb der ENERKO SaleSolution
konnen Kunden zwischen vier verschiedenen Prognose-
methoden fiir die kurz- und langfristige Verbrauchs-
vorhersage wdahlen. Alle Methoden greifen entweder auf
den Top-Down-Ansatz (auf Basis aggregierter Mengen)
oder auf den Bottom-Up-Ansatz (auf Zahlpunktbasis)
zurick und konnen in beliebigen Zeitbereichen angewen-
det werden. Die Methoden konnen kaskadieren, sodass
in Abhdngigkeit von der Qualitat der vorhandenen Daten
oder des zu betrachtenden Zeithorizontes jeweils die eine
oder die andere Methode angewendet werden kann.
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ToTTTTeee Kalkulation und Controlling
Der Kalkulation von Lieferangeboten und dem Control-
ling laufender Liefergeschafte kommt eine zentrale Be-
ceccccce——s deutungim Vertriebvon Strom und Erdgas zu. Im Rahmen
' von SaleSolution erarbeiten wir gemeinsam mit Thnen
Fooee einen maRgeschneiderten Prozess fiir Ihren Vertrieb und
stellen eine Losung bereit, die dem Prozess folgt. Diese
kann von der gezielten Unterstiitzung bei einzelnen Kal-
H kulationsaufgaben in Dienstleistung iiber ein Webportal
] bis zur Konzeption einer Komplettlosung zum Angebots-
i management und Vertriebscontrolling gehen.

Fahrplanmanagement

In die Erstellung der Fahrplane flieRen zu Spot- oder
Regelenergiepreisen bewertete Positionen aus Absatz,
Handel und Erzeugung mit ein. Damit verbessern wir die

Risikomanagement
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Auf Basis von vorhandenen oder im Rahmen eines
Workshops erstellten Risikorichtlinien erarbeiten wir

Qualitat der Bewirtschaftung Ihres Bilanzkreises. Selbst-
verstandlich Gibermitteln wir Fahrplane an alle Markt-
partner, klaren ihre Riickmeldungen und stellen eine
24/7-Bereitschaft sicher.
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gemeinsam mit Thnen einen Prozess zur Steuerung und
Begrenzung der Risiken in Threm Geschaft. Die Verwen-
dung eines zentralen Datenbestands garantiert stets aktu-
ellste Daten und erlaubt eine konsistente Risikobewertung.




Mit SaleSolution biindeln wir fiir Sie alle relevanten Bausteine fiir ein erfolgreiches
Vertriebsmanagement. In den Bereichen Hardware, Software, Personal und Prozesse
verbinden wir mit unserer Erfahrung und Beratung die fiir Ihr Unternehmen idealen
Elemente zu einer effektiven Losung.

schopfen Sie bisher ungenutztes
Potenzial aus Ihren Daten

sowohl als Komplettpaket als
auch modular einsetzbar

as—a-service-Modell von einem Experten-
team mit iiber 30 Jahren Erfahrung

Konzentration auf Ihr Kerngeschaft

Darum

ENERKO hoch wirtschaftliche Stiickkosten,
auch fiir kleine und mittlere Versorger

S a l eS o l u tl on tiefgreifende Individualisierung ohne kom-

plexe Customizing- und Schnittstellenprojekte




changing enerqy

ENERKO besteht aus vier inhabergefiihrten Unternehmen, die Ihren Ursprung und
ihre Vision miteinander teilen: Prozesse der Ressourcen- und insbesondere der
Energiewirtschaft zu optimieren. Als Partner fiir kommunale und privatwirtschaftliche
Unternehmen, fiir Institutionen und Behorden, fiir Investoren und Aufgabentrager.
AuRergewohnliche Losungen entwickelt ENERKO fiir Energie- und Wasserversorgung,
Entsorgung, Stadtentwicklung und Umweltschutz. An den Standorten Aachen, Alden-
hoven, Berlin und Diisseldorf ist ENERKO Ihr Partner fiir Projekte und Prozesse in der
Ressourcen- und Energiewirtschaft. Seit mehr als 30 Jahren.

Stadtwerke und Kommunalversorger wirt-
schaften in bewegten Zeiten: Gesetze,
Technologien, Kundenverhalten, Produkte
und Services verandern sich.

Wertschopfungsketten miissenin Frage ge-
stellt und das eigene Kerngeschaft gleich-
zeitig unter Kontrolle gehalten werden.
Wer diese Veranderung als Stadtwerk oder
Energieverbraucher aktiv gestalten will,
braucht kompetente Partner an seiner Sei-
te, die ihren Fokus ausschlieflich auf die

Energiewirtschaft legen. Die unabhdngig
von Konzerninteressen die beste Losung
suchen. Die interdisziplindr ihre Kom-
petenzen entlang der Wertschopfungs-
kette von Kommunalversorgern aufgebaut
haben. Und mit denen es seit drei Jahr-
zehnten einfach Spaf macht, die Energie-
wirtschaft zu verandern.

Wir sind dieser Partner. Auch fiir Sie.

ENERKO. changing energy.

Prokurist, Dienstleistungen
EES ENERKO Energy Solutions GmbH

+49 (241) 990 019-13
markus.muellers@ees-enerko.de

Mostardstrafle 1, 52062 Aachen









